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DiesesDokument(Whitepaper- Zusammenfassung)wird zumZweckeder einfachenInformation über dasProjektMCV-CAP
erstellt. Esbeschreibtund analysiertdie Grundidee,dasGeschäftsmodellund den Plan,die Wettbewerbsvorteile,das ICO
(Initial CoinOffering), sowiedie Markteinführungund Roadmap.

DiesesExecutiveSummaryund dasWhitepaperwurdeam20.März2018veröffentlicht. AlleweiterenInformationenüber das
Projektfinden Sieauf unsererHomepage(www.mcv-cap.com)und der Coin-Website(www.mcvcoin.com),sowiein anderen
Medienkanälen,vor allemübersozialeNetzwerke,wie Facebook,Twitter, LinkedIn,Telegramund YouTube.

Wir empfehlen, diese Unterlagen sorgfältig zu lesen und eigene Rechtsberatungzu konsultieren, bevor Sie sich aktiv
involvieren. Weder wir noch Dritte könnenfür irgendwelcheSchädenoder Verluste,seiensie direkt und indirekt, haftbar
gemachtwerden,welcheausEntscheidungenresultieren,die aufBasisdesStudiumsdiesesWhitepapersentstehenkönnten.
DiesesDokumentbasiertauf denBemühungenverschiedener,amProjektbeteiligten, Stellen.

KEINANGEBOTVONWERTPAPIEREN,RATSCHLÄGENODERANDERENINVESTITIONEN
Dieses Whitepaper dient nur zu Informationszwecken. Es handelt sich nicht um eine Anlageberatung,Aufforderung
irgendeinerArt oder Empfehlung. AlleEntscheidungenoder Handlungen,die auf der Grundlagevon Informationenin diesem
Whitepaper,den MCV-CAPWebsitesoder anderenInhalten getroffen werden, erfolgenauf eigeneGefahrund im eigenen
Ermessen. Der MCVTokenkann nicht als Wertpapier nach klassischerRechtsordnungoder als Zahlungsmittelbetrachtet
werden.

Sie sollten grundsätzlich nur investieren, wenn Sie:

Å ein Grundverständnisder Schlüsselkomponentender Blockchain-Technologiehaben und verstehen wie Blockchains
funktionieren;

Å wissen, wie Blockchain-Walletsund der Schutzder privatenSchlüsselzuhandhabensind;
Å überalleRisikender Krypto-Währungeninformiert und auchim Standesind,Verlustezutragen;
Å wissen,dasserwarteteProfitenicht automatischaucheintreffen werden;
Å keinBürgeroderEinwohnerder USA,VolksrepublikChinaoderHongKongsind.

VORAUSSCHAUENDEAUSSAGEN
Die Informationen & Grafiken in diesemWhitepaper enthalten Informationen über die Zukunft des Projekts,zukünftige
Ereignisseund Projektionen. Diese Aussagenkönnen durch Wörter und Phrasenwie αǿƛǊŘϦΣαǎŎƘŅǘȊŜƴϦΣαƎƭŀǳōŜƴϦΣ
αŜǊǿŀǊǘŜƴϦΣαǇǊƻƧŜƪǘƛŜǊŜƴϦΣαŀƴǘƛȊƛǇƛŜǊŜƴάΣαƎŀǊŀƴǘƛŜǊŜƴάoder Wörter ähnlicherBedeutungidentifiziert werden. Solchein die
ZukunftgerichteteAussagensindauchin anderenöffentlich zugänglichenMaterialienwie Videos,Blogposts,Interviewsusw.
enthalten. Die in diesem Whitepaper enthaltenen Informationen sind zukunftsgerichteteAussagenund umfassenunter
anderem(jedochnichtbeschränktauf diese) Folgendes:

Å ProjektierterErfolg
Å Zeitraumfür die BeendigungdesICO
Å ErwartetesErgebnisder Investitionen
Å Durchführungder Projektvisionund Strategie
Å Zukünftige Liquidität, Betriebskapital und Kapitalbedarf

Im AllgemeinenunterliegenAussagen,die die Zukunftbetreffen, einer Vielzahlan Risikenund Ungewissheiten. Im Falledes
EintretenssolcherRisikenund UngewissheitenkanndasaktuelleErgebnisvonder beschriebenenErwartungabweichen.
DieseAussagensind weder eine Garantiefür den zukünftigenErfolg,noch kannübermäßigesVertrauenhineininterpretiert
werden. MCV-CAPist nicht verpflichtet, in die ZukunftgerichteteAussagenzuaktualisieren,wenn sichdie Umständeändern
sollten.
Allevon Ihnenauf GrunddiesesWhitepapersund/oder anderenInformationenvonMCV-CAPgesetztenAktionenunterliegen
Ihrer eigenenVerantwortung.

KEINEGARANTIEN
Der letztendlicheErfolgdesMCVTokenkannnicht garantiertwerden. AuchkanneskeineVersprechengeben,dassder MCV
TokeneinenWertzuwachserfährt. Vielmehrwird daraufhingewiesen,dassauchdie MöglichkeiteinesTotalausfallesbesteht.
Esist daherratsam,die Risikenund Ungewissheitensorgsamabzuwägen,bevorSiezueinerEntscheidungsfindungkommen.

HAFTUNGSAUSSCHLUSS
MCV-CAPgibt keinerleiZusicherungenoderGewährleistungenund lehnt jedeHaftungundVerantwortungim größtmöglichen
UmfangdesGesetzesfür jedeMitteilung oder jedwedesInformationsmaterialab.

DISCLAIMER
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BLOCKCHAIN REVOLUTION IN BANKING

DURCH UNS WERDEN KRYPTOWÄHRUNGEN IM TÄGLICHEN LEBEN FÜR ALLE NUTZBAR

MCV-CAP verbindet in erfolgreicher Weise traditionelle Bankfunktionen mit den innovativen Vorteilen der Blockchain-
Technologieund handelbarenKrypto-Währungen. Investitionen in Krypto-Währungenhaben zwar zu völlig neuen Gewinn-
dimensionengeführt,dennochsehensichdie Investorenregelmäßigmit dengleichenProblemenkonfrontiert:

ü Wie und wo kann ich mit meinen Krypto-Währungen bezahlen
ü Wie und wo kann ich meine Krypto-Währungen in FIAT-²ŅƘǊǳƴƎŜƴ όȊΦ.Φ ϵΣ ϷΣ ϻ ŜǘŎΦύ ǘŀǳǎŎƘŜƴΚ

Die Anwendungsbereicheder BlockchainTechnologienerstrecken sich vom einfachen Zahlungsmittelbis hin zum α{ƳŀǊǘ
Contractingά(Smart Contract ist ein Computerprotokoll,das die Verhandlungoder Ausführungeines Vertragserleichtert,
verifiziertund/oder exekutiert).

Heute wird der weltweite Zahlungsverkehrvon Staaten,Bankenund Unternehmenbeherrscht,die einerseitsden Zugangzu
derenDienstleistungenbeschränkenundextremhoheKostenstrukturenverursachen,Kreditlimitieren undandererseitsüber2,2
Milliarden Menschenweltweit voneinerBankverbindungausschließen.

Daherhabenwir innovativeBlockchainDienstleistungenentwickelt,die einerseitsBanken- und CashlessPaymentServices,aber
auchandereGeschäftsbereiche(Immobilien,Edelmetalle,Start-Ups,Direct Sales...) unabhängigvon externenEinflussnahmen
machen,für jedenfrei zugänglich- und vor allenDingen- sichersind. MCV-CAP-Beteiligungenkonzentrierensichdaherauf die
Schaffungeiner breiten Palette von funktionierenden Blockchain-basierten Produkten und Dienstleistungen. Mit dem Ziel
Blockchain-basierendeProdukteund Dienstleistungenraschweltweit zugänglichzumachen,wurdemit Expertender MCVToken
alseinesichere(dezentrale)und einfacheKryptowährungentwickelt,mit folgendengrundlegendenEigenschaften:

ü Sicherheit

ü Einfachheit

ü Skalierbarkeit

ü Werthaltigkeit

ü Unveränderlichkeit

ü Konfigurierbarkeit

ü Geschäftsanwendungen
Smart Contracts, Zahlungsverkehr, Loyalität, cashlessTransaktionen 

Die für den MCV Token verwendete Blockchain-Technologiezeichnet sich durch besondereEinfachheit,Geradlinigkeitund
sichereZugangskontrollenaus,um privateDatensätzezwischendeneinzelnenTeilnehmernbestmöglichzuschützen.

TRACK RECORD: MCV-CAP-Unternehmen arbeiten bereits seit 2014 mit Unternehmen in folgenden Bereichen zusammen:

ü Finanzdienstleistungen

ü Energie

ü Gemeinden

ü Online-Shops

ü Retail

ü Vereine

ü Immobilien-Unternehmen

ü Loyalität/Freizeitclubs

ü Mobilität

UnsereUnterstützungeinzelner Blockchain-Dienstleistungenbasiert auf engster Zusammenarbeitmit den verantwortlichen
Personen,auf gemeinsamerAusarbeitungvon zukunftsträchtigenProjektenund deren raschenUmsetzung. Dieszeichnetvor
allemjunge,innovativeUnternehmeninnerhalbder Blockchain-Technologieaus.

USP
Andere bieten eine Krypto-Debitkarte und nennen es revolutionär: Bei uns werden erstmals sämtliche SEPA-
Bankdienstleistungenmit der Welt der Kryptowährungenunter einem Dach zusammengeführt. Durch unsere zukünftige
Vollbank-Lizenz werden einerseits alle traditionellen Bankprodukte angeboten und durch umfangreiche
Kryptowährungsprodukte(Überweisungen,Einziehungs- und Daueraufträge,Debit- und Kreditkarten,Vermögensverwaltung,
Kredite,Veranlagungen...) ergänzt. Dasmachtunseinzigartigund wird die Zukunftder Bankenlandschaftvölligneudefinieren.
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IBAN Kontozusammenlegung Banking & Finanzdienstleistungen
ALLES AUS EINER HAND

ZukünftigerBCB4U Bankwert auf Basis
interner Annahmen: mit 10Mio. Kunden
ist jeder Kunde mit mindestens750 ϵ
(bei6 Produkten)bewertet

Community Akquisition

30 Mio Kunden

2 Milliarden  
Menschen

Vereinfachter
αKnowYour

/ǳǎǘƻƳŜǊάςProzess
Ą 100 USD KYC
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1) BCB4U
MCV-CAP wird Gründungsmitglied bei der Bank BCB4U, die eine 
Vollbanklizenz beantragen wird, die bis zum 1. Quartal2019 erteilt 
werden soll.

BCB4U wird Blockchain & SEPADienstleistungenund Produkte
mittels Online/Appfür jedermannfrei zugänglich,kostenfrei,sicher
und vor allemraschanpassbar,anbieten.

UnserZielmarkt: Weltweit
UnsereZielkunden: 6 Mrd Menschen
KostenKonto/Debitkarte: Keine
BlockchainÜberweisungsdauer: Echtzeit
Shop-Partner: Biszu500Mio weltweit

INDIVIDUELLE MITTELVERWENDUNG AM BEISPIEL FOLGENDER UNTERNEHMEN:

2)

Der Software- & Knowhow-Anbieter gilt als eines der mit dem höchsten
Profitpotential versehenenUnternehmen,das die SEPA-Bankensoftwaremit
der digitalenBlockchain-Technologiewie folgt verbindet:

Å e- & SMS-Banking
Å Bargeldloser Zahlungsverkehr (inkl. digitaler Währungen)
Å Debit-Kredit-Prepaid-Systeme mit Schnittstelle zur digitaler Währung
Å e-Gutschein Systeme (Geld- oder Produktgutscheine (als MCV Token))

Å Auszahlfunktionen ςvirtueller Bankomat via Shop-Partner
Å Loyalität- & Kundenbindungs-Systeme
Å Innovative B2B und B2C Rechnungs- & Abrechnungslogik
Å Smart Data Analysen

α./.4U ISTDIEAUFREGENDSTEINNOVATIONDES21. JAHRHUNDERTSUNDWIRDBANKINGNEU59CLbL9w9bά
ElenaMeissner,AddvalueGlobalConsulting(Headof ITOAdvisory)

etoxx SOFTWARE
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Konto
Debit Karte

Bankaufträge

Kostenfrei

ERTRÄGE

TreasuryGeschäft

Kaufen & Verkaufen
Von Kryptowährungen

2-10% 
Wechselkursaufschlag

Kundenbindung
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BCB4U GESHÄFTSPROGNOSE

BCB4U verfügt über ein enormesKundenpotenzialdurch die Kombinationvon traditionellen Bank- und Blockchain-Produkten.
DieKryptowährungswertekönnenbishernur eingeschränktfür Zahlungenund Käufe(realund online) verwendetwerden. Mit
BCB4U wird sich dies grundlegend ändern und die reale Welt für digitale Währungen öffnen. Mit dem einzigartigen
Treueprogrammetoxx,Direktvertriebspartnernund Online-Marketing-ToolswerdenMillionen von Kundenin kürzesterZeitmit
viel mehrProduktenversorgt. Dadurchkönnteder Wert der Bankin wenigenJahrenauf über10Milliarden Eurosteigen.

BCB4U Kundengewinnung
BCB4U hat bereitsmit einer Skill-Gaming-Plattform vereinbart,bis zu 20.000.000 Kundenzu transferieren,um ihr Bankprojekt
mit mindestens2 Produkten(Konto- und Debitkarten)zubeginnen.
Wie vorstehendbeschrieben,sollen"kostenlose"Bankdienstleistungenund die Rückzahlungvon Produktvermittlungsgebühren
ein schnellesCross-SellingvonProduktenunterstützenund die zukünftigeWechselratevonBankkundenminimieren.

Kundenwerte:
Unsere Annahmen über den Unternehmenswert und die Bankkunden basieren auf 2 Faktoren: 
Dauer des Kunden in der Bank und Anzahl der verwendeten Produkte.
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Y1 - 2

Y 3 - 4 Y 5 - 6 more than 6 Y

2 products

3 to 5 products

6 to 8 products

more than 8 products

Wert/Kunde
Jahr 1-2

2 Produkte

3 bis5 Produkte

6 bis 8 Produkte

Mehr als8 Produkte

Jahr 3-4          Jahr 5-6     mehr als 6 Jahre

ϵ


